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Agenturaftalers specielle karakter kraever anvendelse af en seerlig konkurrenceretlig ramme. Denne
ramme bygger pa en opsplitning mellem (i) den rolle, der indtages af en agent, der optraeder som
mellemmand for agenturgiveren (dvs. hvor han sgger at sikre forretninger for agenturgiveren) og (ii)
agentens position som leverandgr af agenturydelser til agenturgiveren (dvs. hvor han sgger

udnaevnelser som agent).

| sidstnaevnte tilfeelde optraeder agenten som et foretagende, der er adskilt fra agenturgiveren. Agenten
stiller agenturydelser til radighed for markedet. Her gaelder EU-konkurrencelovgivningen i sin helhed

ligesom i enhver anden situation, hvor selskaber tilbyder ydelser.

Denne position adskiller sig fra den fgrstnaevnte. | det fgrstnaevnte tilfaelde kommer den saerlige
konkurrenceretlige ramme i spil. Her optraeder agenten som en forleengelse af agenturgiveren. Agenten
er opsggende for at sikre forretninger for agenturgiveren. Under szerlige omstaendigheder giver rollen
som agent ikke anledning til anvendelse af EU-konkurrencereglerne, da agenten ses som en integreret

del af agenturgiveren (pa samme made som agenturgiverens medarbejdere).

Hvis de szerlige betingelser er opfyldt, er de praktiske konsekvenser ganske betydelige. Agenturgiveren
vil kunne diktere prisen ved agentens indgaelse af forretningstransaktioner pa agenturgiverens vegne.
Det betyder, at der ikke er nogen risiko for vertikal prisfastseettelse eller RPM (bindende
videresalgspris). Agenturgiveren kan ogsa diktere, hvor agenten ma veaere aktiv og hvilke kunder, han
ma handle med. Det betyder, at der ikke er nogen risiko for forbudte territoriale begraensninger eller

kundebegraensninger.
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Nu?

De nuvaerende Vertikale Retningslinjer, der er knyttet til den nuvaerende VBER, fastslar, at det
afggrende ved definitionen af en agenturaftale i konkurrenceretlig henseende er den gkonomiske eller
kommercielle risiko, som agenten bzerer i relation til de aktiviteter, som agenturgiveren har udpeget
agenten til ("agenturtesten”). Efter EU-Domstolens retspraksis vil agenturtesten kun vaere bestaet, hvis
agenten ikke baerer nogen eller kun ubetydelige risici forbundet med de forretninger, han indgar eller

forhandler pa agenturgiverens vegne.

Man kan fx forestille sig, at en agent skal afholde omkostningerne ved transport af varer fra
agenturgiveren til kunderne, eller at han ma opretholde et lager af disse varer for egen regning. | disse
tilfeelde patager agenten sig risici, der truer hans status som ”“aegte” agent i EU-konkurrenceretlig
henseende. Karakteren og omfanget af disse gkonomiske eller kommercielle risici medfgrer, at agenten
optraeder som selvstaendig markedsdeltager snarere end som en markedsaktgr, hvis markedsadfaerd

kan tilskrives agenturgiveren.

De Vertikale Retningslinjer naevner tre kategorier af risici, der er vaesentlige, og indeholder en ikke

udtgmmende liste over praktiske eksempler for hver kategori:

e Kontraktspecifikke risici: Risici, der relaterer sig direkte til de aftaler, som agenten indgar eller
forhandler pa agenturgiverens vegne. Praktiske eksempler er finansiering af lager,
omkostningerne ved transport af varer, ansvaret over for tredjemand for skade forarsaget af

de solgte produkter og ansvaret for kunders misligholdelse.

e Markedsspecifikke investeringer: Investeringer, der er ngdvendige for den type aktivitet, som
agenten er udpeget af agenturgiveren for, og er som regel irreversible. “Irreversibel” betyder,
at investeringerne ikke vil kunne benyttes til andre aktiviteter (eller med et betydeligt tab),
hvis agenten ophgrer med sine aktiviteter for agenturgiveren. Praktiske eksempler omfatter
investeringer i salgspromotion eller investeringer, der specifikt er knyttet til transaktionerne,

sasom udstyr, lokaler eller uddannelse af personale.

e Risici i forbindelse med andre aktiviteter pa det samme produktmarked, nar agenturgiveren
forlanger, at agenten varetager sadanne aktiviteter — ikke som agent pa agenturgiverens
vegne, men for egen regning. | praksis afhanger denne risikokategori af den specifikke

situation og det aktuelle marked.

Hvis agenturtesten i relation til ovenstaende kategorier af risici ikke er bestaet, er agenten underlagt

samme EU-konkurrenceretlige rammer som en selvstaendig forhandler. | det modsatte scenarie (dvs.
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at ingen eller ubetydelige risici baeres af agenten) vil agenten ikke vaere underlagt disse rammer og

anses for en integreret del af agenturgiveren.

FREMTIDEN EFTER DEN 1. JUNI 20227

Kommissionens nuveaerende forslag til ny VBER og Vertikale Retningslinjer opretholder en agenturtest,
som er baseret pa fravaer eller et ubetydeligt omfang af de risici, som agenten patager sig. Vi forventer,
at denne position forbliver uzendret i de fremtidige &endrede forslag (som forventes i starten af 2022)
og i de endelige tekster. Det baerende element i agenturtesten forbliver saledes risikokriteriet. De

aktuelle forslag i de Vertikale Retningslinjer tilfgjer dog, at denne undtagelse skal fortolkes snavert.

Den samme type risici er identificeret i de aktuelle forslag, men en ny test er tilfgjet for at vurdere
betydningen af de risici, som agenten patager sig. Det angar de indtaegter, agenten har genereret ved
at levere agenturydelserne (fx den provision, som agenturgiveren betaler til agenten) snarere end de
indteegter, der genereres ved salget af varer eller tjenesteydelser, der er omfattet af agenturaftalen
eller agentens overordnede forretningsprofil (hvor agenturaktiviteterne for agenturgiveren kun udggr

en brgkdel af de samlede aktiviteter).

Det aktuelle forslag til Vertikale Retningslinjer praeciserer, at en agenturgiver kan bruge forskellige
metoder til at eliminere agentens risici ved at godtggre de relevante omkostninger. Til dette formal kan
en agenturgiver godtggre de praecise omkostninger, tilvejebringe et fast engangsbelgb eller betale
agenten en fast procentdel af indteegterne fra de varer eller tjenesteydelser, der er solgt i henhold til
agenturaftalen. En sddan godtggrelsesmetode er kun effektiv, hvis den sikrer, at agenten ikke baerer

nogen eller kun ubetydelige risici.

Ifplge Kommissionen kan det derfor veere ngdvendigt med en simpel metode til, at agenten kan
indberette og anmode om godtggrelse af omkostninger, der overstiger det aftalte engangsbelgb eller
den aftalte faste procentdel. Det kan ogsd veere ngdvendigt for agenturgiveren systematisk at overvage
eventuelle endringer i omkostningerne med henblik pa at tilpasse engangsbelgbet eller den faste

procentdel i overensstemmelse hermed.

Hvis omkostningerne godtggres med en procentdel af prisen for de solgte produkter i henhold til
agenturaftalen, skal agenturgiveren ogsa tage hgjde for, at agenten kan patage sig relevante
markedsspecifikke investeringer (den anden type risici), selvom han i en periode kun har begranset
eller intet salg. Disse omkostninger godtggres af agenturgiveren uanset omfanget af aktiviteterne for

agenturgiveren.
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| PRAKSIS?

e Agenturtesten baseret pa den risiko (ingen eller ubetydelig), som agenten patager sig, vil

fortsat finde anvendelse efter de aktuelle forslag til ny VBER og Vertikale Retningslinjer.
e De aktuelle forslag kraever en snaever fortolkning af agenturtesten.

e De aktuelle forslag vurderer betydningen af de risici, som en agent patager sig op imod de
indtaegter, som genereres af agenten fra de agenturydelser, han leverer til agenturgiveren

(typisk den modtagne provision).

e De aktuelle forslag giver et meget detaljeret overblik over muligheden for at godtggre
agentens omkostninger. Selve godtggrelsesmekanismen har ikke afggrende betydning. Det
afggrende spgrgsmal er, om mekanismen er udtaenkt pa en sadan mdade, at den eliminerer alle

risici eller bringer dem tilbage til et de minimis-niveau.

VURDERING?

Der er mindst tre pafaldende aspekter ved de nuveerende forslag fra Kommissionen, og det vil blive

interessant at se, om de vil veere indeholdt i de @ndrede forslag:

e Kravet om en snaver fortolkning af agenturtesten synes at afspejle en vis formodning hos
Kommissionen om brugen af et ”“aegte” agentur (dvs. et agentur, der undgar de EU-
konkurrenceretlige regler). Dette krav er ungdvendigt og kan faktisk give anledning til juridisk
usikkerhed. Agenturtesten (som er baseret pa EU-Domstolens retspraksis og kraever en

antagelse om ingen eller ubetydelige risici) er allerede meget streng i sig selv.

e Det er et politisk valg at vurdere omfanget af den patagede risiko op imod de indtaegter, der
genereres af de pageeldende specifikke agenturydelser. Et lige sa validt (og sandsynligvis
gkonomisk mere relevant) parameter kan veaere at vurdere risikoen op imod agentens

overordnede forretningsprofil.

e De nuveerende Kommissionsforslag sar til en vis grad tvivl om, hvorvidt omkostningerne pa
andre relevante markeder kan veere relevante for agenturtesten. Domstolens retspraksis er
klar i denne henseende, og en sadan forlaengelse er ikke berettiget. Henvisninger til retspraksis

om Mercedes i de aktuelle forslag synes uhensigtsmaessige i denne forbindelse.
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DEN ENDELIGE REVIDEREDE VBER PATZANKES AT TRZEDE | KRAFT DEN 1. JUNI 2022.

VIL DU VIDE MERE? STAY TUNED...

| perioden indtil den 1. juni 2022 vil vi give dig regelmaessige opdateringer samt den
ngdvendige juridiske knowhow, sdledes at du er klaedt bedst muligt pa til at forberede din
virksomhed til fremtiden. Tjek ogsa Distribution Law Centers platform

(www.distributionlawcenter.com) og vores LinkedIn-side for yderligere oplysninger om

lovgivningen vedrgrende vertikale aftaler, herunder bade konkurrence- og erhvervsretligt.
27 ekspertteams fra hele E@S arbejder hardt pa at ggre platformen til din foretrukne kilde til

vejledning og information.
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